Vogel DrUCk INDUSTRIA Servicios de Impresién

APLICACION piezas de repuesto,plantillas y accesorios
UBICACION Hoéchberg, Alemania
IMPRESORAS Mark Two ™
MATERIALES Onyx ™, Fibra de Carbono
% Markforged



Vogel Druck

1A% VOLLE PROGRAMM

-

e ————
Ltbuars o e §obi et e

Wirtschafts ——
=Wcr|:lle e

EL CLIENTE

Fundado en 1891, Vogel Druck und Medienservice

GmbH tiene 350 empleados y es una de los proveedores lideres

en web, offset y servicios en medios de comunicacion en Alemania
La compainiia es parte de Bertelsmann Marketing Services,
especializados en la produccién de revistas y catalogos.

Historia de Exito de Cliente
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Caso de Exito de Cliente

EL DESAFIO

El equipo noté que su proveedor de servicio esta utilizando
Impresoras Markforged® -y estaban impresionados por
las piezas de pruebas que estaban recibiendo.

Como muchos otros ectores, la industria de impresién
enfrenta mayores desafios en el siglo 21. Digitalizacién

y precios elevados en papel y materiales, requieren
practicas de trabajo cada vez mas rentables.

Jorg Kuchenmeister, Director General de Vogel Druck,

ha sido testigo de los numerosos desarrollos en la industria
durante los Ultimos 20 afos, y la Compafia siempre

ha tenido buena respuesta al invertir en innovacién.

El mayor desafio que enfrenta la industria es el

alto costo en reemplazo de partes de maquinas antiguas
que puede rondar cientos de miles de euros, en

orden de reducir estos altos costos, Kuchenmeister
estudié el potencial que ofrecia la impresién 3D, y se mudo
furtivamente a la manufactura aditiva (MA) utilizando

la impresion 3D printing como proveedor de servicio.

La compaiiia descubri6 que podian usar la impresora 3D
para componentes en sus maquinas existentes sin

Pero el proceso no fue suficientemente dinamico para

la problematica. Kuchenmeister. Quiso implementar el
saber hacer y la experiencia en su propia compafia.
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Historia de éxito de Cliente

LA SOLUCION

Stefan Kemmer, Lider de aseguramiento de calidad, decidié
tomar control suministros de piezas de sus maquinas
compraron una Mark Two para la facilitacion. Pensando
coémo disefar en CAD el mismo, juno con el apoyo

de su equipo, el éxito de la historia de la organizacién

gain momentum.

La nueva forja digital de material, software y hardware
hicieron mas facil despegar del suelo e introdujeron
completamente la innovacion a través de la compania.
Cualquier escépticismo alrededor de la nueva tecnologia
fue rapidamente disipado cuando se obtuvo claramente el
valor afadido a los técnicos operativos.

Alrededor de tres semanas después de realizar la compra
de la impresora 3D Markforged Mark Two, vino su primera
prueba real. Poco después del turno de inicio, una pieza de
la maquina fallé. La produccién se paralizé.

Tiempos de entrega para las piezas de repuestos por parte
de proveedor eran estimadas de 6 a 8 semanas. Por eso

el técnico operario buscé a Stefan Kemmer. El se puso a
trabajar en el disefio del componente que fallaba en fusion
360y lo envio a la impresora. Después de 4 horas el técnico
operario tuvo la impresién fresca del repuesto en 3D en sus
manos. La nueva pieza fue instalada y la maquina reinici6 -

y todo dentro del mismo turno. Esta resolucion exitosa fue
acogida rapidamente para imprimir las piezas de reemplazo
en las otras maquinas y las unidades podian ser rapidamente
instaladas sin tener que desmontar ninguna maquinaria,
minimizando la interrupcién. Las partes de las maquinas
hechas de material Polioximetileno (POM) son particularmente
ajustables, asi como aluminio y piezas de acero. Todo
disefado e impreso en muy cortos periodos de tiempo.
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LA SOLUCION

El uso de la impresora 3D continta
incrementando dentro de la organizacién, con
dos areas apoyadas por la industria de la
impresién 3D:

+ Piezas de repuestos de maquinas

+ Mejoras como plantillas o soportes

Muchas de las piezas de las maquinas pueden ser
facilmente remplazadas en Vogel Druck. Por ejemplo,
es comun que un “dedo” de una maquina se quiebre,
lo cual su costo podria ser de aproximadamente €450
para reemplazo. La impresion de un dedo cuesta
solamente €3.50. Con alrededor de 30 a 40
reemplazos de dedos requeridos por afo, cerca de
€20,000 fueron ahorrados en un relativamente corto
espacio de tiempo.

Como resultado de esta alta capacidad de uso, la
Compaiiia invirti6 en una Mark Two adicional.
La imagen de arriba es un “dedo” en una impresora
industrial que mantiene presionados folletos
impresos recientemente.

Las imagenes a la izquierda son dos repuestos de
maquinas de impresion tradicional. Estas son
pequenas piezas pero son esenciales para mantener
las maquinas funcionando. Previamente, cuando
estas partes se quebraron, la Unica opcion fue buscar
suministros de terceros para la fabricacién de piezas
personalizadas. Ahora, estos repuestos son
facilmente reemplazados durante un dia de aviso.
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LA SOLUCION

% Markforged

Imagen: Mark Two
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CONCLUSION

Todos los ahorros de trabajar con la Mark Two fueron

monitoreados y documentados - y orgullosamente
apodado por Kuchenmeister como ‘lista para celebrar’.
El advenimiento de la impresién 3D siempre fue un
avance tecnolégico emocionante y la experiencia de
Vogel Druck’s demuestra el verdadero valor afadido

que esta innovacion puede traer. Druck progresé por
reemplazar mas que solo partes pequeiias, a la
realizacion de mas beneficios en costos, con ambas
impresoras Mark Two logran ahorros de aproximada -
mente €82,000 justo después de nueve meses.

Otro beneficio de la impresiéon 3D es la opcién de
crear piezas de repuesto que a menudo son dificiles
de obtener o que incluso son obsoletas. Una pieza
impresa significaque los tiempos de trabajos de la
maquina se pueden extender o agregar, poniendo en
funcionamientomas rapidamente. Con la manufactu-
ra aditiva depiezas de repuesto y herramientas, el
kilometraje puedeser incrementado hasta en un 20%,
dependiendo del producto, a través de la optimizacion
de la maquina. Ahorros de méas del 90% en piezas de
repuesto y tiempos de configuracion mas rapidos

aportan un valor anadido para Vogel Druck.

90%
de ahorros
por pieza

Beneficios Principales para Vogel Druck:

+ 20% mas kilometraje
+ mas de 90% en ahorros
+ Configuracién y tiempos de entrega mas rapidos

+ Independencia

+ Ahorros de alrededor de €82,000 después de 9 meses
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“No hay manera de

evitar Markforged.

Es el sistema mas coherente
del mercado. Hemos

recibido una solucién

completa en el campo

de la impresion 3D.

Podemos estar completamente
enfocados en el negocio principal
y usar el valor ahadido de

la tecnologia.”

comentario
Jorg Kuchenmeister

DIRECTOR GENERAL
VOGEL DRUCK
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EL FUTURO

Mirando al futuro, Vogel Druck continuara utilizando
sus impresoras Mark Two, con mas componentes

en impresion 3D listos para la sustituciéon y aun mejor,
con ahorro de costos. Como compaiiia que contintia en
crecimiento y evolucién, y ciertamente considerando en
invertir en otra impresora 3D Markforged.

Un cliente que es una compania Estadounidense también

ha decidido investir en una impresora Markforged, adquiriendo los
beneficios potenciales de la Tecnologia Markforged para

una audiencia mas ancha, y fomentar la experiencia'y
aprendizaje compartidos. Jorg Kuchenmeistery el

equipo de Vogel Druck, estan esperando un periodo
emocionante de crecimiento y colaboracion.
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